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Un comentario extendido en los circulos ganaderos equipara el valor actual del
cordero al que tenia algunos afios atrds. En 2003, el precio medio para los de 23 kg, el
! peso mds comercializado en Extremadura, se situé en 2,60 euros/kg vivo. En 1999, este
precio, en euros corrientes, es decir afectado por la inflacién acumulada, fue de 2,63
euros/kg vivo. Expresandolo en términos rapidamente descifrables, el cordero en ese afio
valié 10.250 pesetas, frente a las casi 10.000 pesetas en 2003.

Los precios reales han sido mds bajos en estos Gltimos afios que en la segunda
mitad de la década de los noventa. Todo apunta, entre otros factores de mercado, a una
tendencia gradual de descenso de los precios agrarios en el interior de la Unién Europea,
debido, en parte, a las reformas de la Politica Agraria Comin y a los compromisos
adquiridos en el seno de la Organizacién Mundial del Comercio.

En 1996, la Lonja Agropecuaria de Extremadura encauzo las inquietudes de las
principales organizaciones comerciales del sector ovino para intentar recuperar el valor
de la lana. Quiza, como consecuencia de este estimulo, los afios 1997 y 1998 se revela-
ron de precios altos, con valores en ambas campaiias superiores a 0,75 euros/kg para la
lana merina fina y en torno a los 0,60 euros/kg para la entrefina fina.

Tras tomar suelo en 1999, el precio de la lana ha completade un ciclo de cinco
afios con una trayectoria ascendente culminada con nuevos maximos en 2003. Un afio
antes, se fragua el proyecto de comercializacién en comtn de la lana producida por las
cooperativas mas importantes del sector regional.

El grafico 1 muestra comparativamente las tendencias manifestadas por los pre-
cios del cordero vivo y de la lana sucia en el Gltimo lustro, a valores de 2003.
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LA AGRICULTURA Y LA GANADERIA EXTREMENAS EN 2003

GRAFICO 1: Precios del cordero vivo y de Ia lana sucia a
valores corrientes (2003)
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Fuente: Lonja Agropecuaria de Extremadura e Instituto Nacional de Estadistica {1999-2003)

2. PRODUCCIONESY PRECIOS

En 2003 fueron esquiladas en Extremadura algo mas de 3.247.000 ovejas, con una
produccién de 6.635,6 toneladas de lana sucia o grasienta.

En este afio se alcanzd un precio medio de 0,69 euros/kg en la provincia de
Badajoz y de 0,54 euros/kg en la de Céceres. Sin embargo, existieron claras diferencias
segin el tipo de lana. De acuerdo con las cotizaciones reflejadas en la Lonja de
Extrémadura, las lanas merinas lograron los precios mas altos, desde 0,96 euros/kg para
la denominada Serena-Siberia y 0,83 euros/kg para la fina, hasta 0,71 euros/kg para las
corrientes. A valores més bajos se situaron las lanas entrefinas, con precios medios de
0,60 y 0,42 euros/kg para las calidades fina y corriente, respectivamente.

En 2003, los paises de la Unién Europea (UE-15) produjeron algo mas de 173.000
toneladas de lana grasienta, practicamente el mismo volumen que la esquila anterior y
en orden a la media de los wiltimos cinco afios. Dentro de la Unién Europea, Espafia se
sitia como segundo pais productor, tras el Reino Unido que practicamente dobla la pro-
duccién espafiola. La cabafia ovina nacional produjo en dicho afio 31.587 toneladas de
lana sucia, el 18,2% de la produccién comunitaria.

Extremadura, y Castilla y Leén, son las principales regiones productoras de
Espaiia. La zafra extremefia muestra también, al igual que Espaiia y la UE-15, una ten-
dencia estable y se sitla, con leves variaciones, en torno a las 6.500 toneladas, repre-
sentando, en 2003, el 21% de la produccidén nacional.

El cuadro 1 presenta los datos estadisticos de este sector a escala regional.
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CUADRO 1: Producciones y precios en 2003

N° cabezas Produccion Precio medio Valor total

esquiladas lana (kg) (€100 kg) (1.000 €)
Badajoz 2.004.285 4.154.883 69,55 2.889,89
Caceres 1.243.220 2.480.721 53,63 1.330,40
Extremadura 3.247.505 6.635.604 63,60 4.220,29

Fuente: Consejeria de Agricultura y Medio Ambiente

El grafico 2 muestra la clasificacion de la produccion segun el tipo de lana. Esta
clasificacion, de fuente estadistica, responde a unas caracteristicas genéricas de calidad
basadas en la composicion racial de la cabaiia ganadera. Obsérvese la mayor proporcion

de lanas finas que se obtiene en las explotaciones de la provincia de Badajoz (85%)

con

relacion a la de Céceres (37%), en consonancia con el mayor peso que tiene la oveja
merina en la composicion racial del rebafio. Por el contrario, Caceres sigue mantenien-

do un nucleo relevante de entrefinas productoras de fibras de mayor grosor.

GRAFICO 2: Produccion segiin clases de lana
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Fuente: Consejeria de Agricultura y Medio Ambiente.
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. EL MERCADO REGIONAL DE LA LANA

Tratandose de un sector marginal dentro de la ganaderia extremeiia, su dimension
es, consecuentemente, reducida. En 2003, el valor de la produccion se elevo a 4,22
millones de euros.

Aunque en los ultimos afios se han venido realizando operaciones de venta de
peinados, la lana extremefia sélo es sometida en origen a operaciones de claseo o sor-
teo', en ausencia de industrias de procesado que realicen las siguientes fases de lavado
y peinado.

DIGAISA, con centro en Castuera y 3.500 m? de almacenes, TRACCELEX S.L.,
con 1.100 m’ en Sancti-Spiritus y COMERCIAL OVINOS S.C.L. con nave de clasifi-
cacion de 3.000 m* en Villanueva de la Serena, constituyen por si solas el sector comer-
cializador de la lana extremefia propiamente dicho, a quienes acompaifian un nimero
indeterminado de comisionistas, corredores locales o, simplemente, colectores y retira-
dores de lanas.

Por las mesas de claseo de estas tres empresas paso cerca del 59% de la produc-
cion regional de lana grasienta procedente de la esquila de 2003, de las cuales 1.225
toneladas fueron procesadas a maquila para su venta como peinados. Contando las com-
pras realizadas en otras provincias, fundamentalmente en Coérdoba, en total fueron acon-
dicionadas 4.400 toneladas de lana prensada listas para lavado y peinado, un 6% menos
que en 2002.

GRAFICO 3: Presentacion de la lana extremeiia en el mercado
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1. Clasificacién de las fibras en partidas o lotes de gran similitud en cuanto a finura, longitud, resistencia y color,
utilizando los sentidos del tacto y de la vista.
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DIGAISA es, por antigiiedad y volumen, la principal empresa de clasificacion;
trabaja en exclusiva para la catalana MONLANSA, accionista principal de PEINAJES
DEL RIO LLOBREGAT, una de las dos industrias de peinado que se mantienen opera-
tivas en Espaiia, donde es procesada la lana.

TRACCELEX es la empresa de clasificacion industrial de IGNACIO CUESTA
S.L., empresario salmantino afincado en Don Benito, que se ha venido dedicando a la
venta de peinados, principalmente de lanas merinas de Serena-Siberia, procesada a
maquila en distintas industrias,

COMERCIAL OVINOS es la apuesta cooperativa del sector ovino regional para
acometer el proceso de revalorizacion de la lana extremeiia, a partir de las 660.000 ove-
jas-concentradas en ALANSER S.C.L. de Cabeza del Buey, FOVEXSAT de Villanueva
de la Serena, S.C.L. GANADEROS DE CASTUERA, COPRECA S.C.L. de Trujillo,
COEX S.C.L. de Azuaga, ACOREX S.C.L. 2° de Mérida, CASTILLO DE HERRERA
S.C.L. de Herrera del Duque, MONTES DE SIRUELA S.C.L. y CASAT de Don Benito.

Con una corta andadura que se inicia en 2002, la comercializacidn llevada a cabo
por este gran grupo cooperativo busca los mercados internacionales como férmula para
alcanzar mayores valores. Los peinados vendidos por Comercial Ovinos en 2002 y 2003
fueron obtenidos a maquila en las plantas espafiolas, asi como en las portuguesas
LAVAPENTE, S.A. (Seia) y LANEIRA DA COVILHA, S.A. (Covilha).

Otros operadores presentes en el mercado regional son LANAS Y CUEROS S.A.
(LACUSA) de Zamora, con compras en Extremadura superiores a 2 millones de kilogra-
mos; DIEGO SANCHEZ, accionista mayoritario de MANUFACTURAS S.A., industria de
peinado de Béjar (Salamanca); LANAS JAVIER SANCHEZ, exportador de lana sucia;
ANTONIO CUESTA E HIJOS, que cuenta con lavadero en Manoteras (Madrid), o LOPEZ
SOLERA que estd montando en Espiel (Cérdoba) una pequefia industria de peinaje.

No puede hablarse en Extremadura de canales de comercializacién para la lana
con caracteristicas de transparencia y existencia de estandares objetivos de calidad eva-
luables e identificables por todos los operadores. El mercado regional no remunera a este
producte si no es por una tipologia definida bajo costumbres comerciales tradicionales
que parecen inamovibles y que se sostienen en practicas descuidadas de manejo.

Las subastas de lanas y la mesa de precios puestas en marcha en 1996 en el seno
de la Lonja de Extremadura, activaron un foro pensado inicialmente como referente de
mercado, al tiempo que sirviera para sentar las bases sobre las que trabajar en funcidén
de caracteristicas diferenciales de la lana y precios discriminatorios. ‘

Los sistemas de subastas, enseguida se vieron inapropiados y muy lejanos de ser-
vir para este cambio. Se trataba de implantar un sistema de venta perfectamente proba-
do en otras dreas de produccidn, pero sin modificar las practicas comerciales de gestién
de este producto.

El escaso interés mostrado por los compradores y la decidida voluntad del sector
cooperativo en buscar nuevas lineas de comercializacion en aras de su revalorizacion,
trabajando ya con lanas peinadas, han privado al ganadero de un sistema de cotizacién
continuo que siguiera anotando las oscilaciones en el precio, tal y como fueron registra-
das en los primeros afios de funcionamiento, Auin hoy, la mesa de precios proporciona
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una referencia de mercado para toda la campaiia, normalmente al precio operado por las
grandes cooperativas productoras, superior al ofrecido a pie de campo. Recuperar la
informacion mediante la transposicion del precio de los peinados, podria ayudar a mejo-
rar la transparencia del mercado regional.

Por tanto, la calidad como objetivo, precisa del acceso a mercados mas remune-
rativos; sin embargo, estos mercados también reclaman otras formas de presentacion del
producto. La primera cuestion a abordar es la caracterizacion de las fibras. Las lanas
extremefias, y en general las producidas en Espaiia, son poco conocidas por los com-
pradores de otros paises.

4. LA CLASIFICACION DE LANAS

La inexistencia de una clasificacion cabal, definida y comprensible para todos

entorpece cualquier proceso de revalorizacion, porque no permite desterrar habitos

. inapropiados de manejo mientras se sigan ofreciendo pre-

GRAFICO 4: La regla cios unitarios basados tinicamente en caracteristicas ele-
de la calidad mentales de la fibra.
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37 la caracterizacion técnica de la fibra obtenida tras el pro-
| 38 ] ceso de peinado).
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La lana extremeiia responde al tipo T-II (entre 22 y 23,5 micras de grosor). En
2003, el 85% del volumen clasificado en las tres empresas extremefias correspondid a
este patron. En el grafico 5 se muestran los resultados de esta clasificacion.

GRAFICO 5: Clasificacién de la lana extremeiia segiin tipos industriales
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos suministrados por las empresas

Las lanas tipo Serena-Siberia se relacionan con la clase T-I (inferior a 22 micras),
cuyas caracteristicas obedecen, no sélo a una mayor participacion de lineas merinas en
las ganaderias, sino también a un sistema de explotacion superextensivo, mas en La
Siberia que en La Serena, donde la alimentacion a hierba es también un factor corres-
ponsable de la obtencion de vellones de bajo peso, de fibras cortas, pero de una extraor-
dinaria finura.

Sin embargo, el grosor de la fibra no es la inica caracteristica principal de la cali-
dad. El crecimiento de la lana no es uniforme. La alimentacion de la oveja es también
determinante en la longitud de cada fibra. Cuando los animales estan sometidos a estrés
nutricional, las lanas resultan quebradizas y ofrecen menor resistencia a la traccion, rom-
piéndose, frecuentemente, en el proceso de hilado.

El tipo T-II largo, con una longitud superior a 50 mm, es la fibra que se destina a
peinado. La longitud media de la lana extremeiia clasificada en este tipo se sitia en torno
a 54 mm. La clase T-1II corto (inferior a 50 mm), produce un peinado irregular y se des-
tina a la industria de lavado e hilatura de carda para la elaboracion de open tops.

En cuanto al tipo T-I, los volimenes obtenidos en el proceso de claseo de la lana
extremeiia son insuficientes para hacer lotes especiales, por lo que se incluye en la clase
T-II para obtener su media de micraje y compensar el porcentaje de fibras menos finas.
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Igual ocurre con los tipos T-III (entre 23,5 y 26 micras) y T-IV (entre 26 y 28 micras)
que, aunque también susceptibles de peinado, son destinados directamente a la industria
de lavado.

5. EL RENDIMIENTO DE LA LANA. LA CARACTERIZACION DE LA
FIBRA

El afio 2003 fue una campaila de precios altos. Estimativamente, més de 1.800
toneladas de lana sucia fueron pagadas a un precio igual o superior a 0,90 euros/kg.
Determinadas lanas merinas, en cantidades nada simbdlicas, fueron adquiridas a un pre-
cio ligeramente superior a 1 euro/kg.

La liquidacion de un precio medio al ganadero, independientemente de la calidad
de la fibra y de su aptitud para el peinado, no es precisamente un estimulo para abordar
las dificultades de caracter estructural que muestra sin solucién de continuidad esta pro-
duccion.

GRAFICO 6: Influencia de las caracteristicas de la lana cruda en su precio
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Hoy dia parece impensable, con un producto tan denostado y en unas explotacio-
nes sin electrificar y con importantes problemas de mano de obra ain sin resolver, la uti-
lizacion, al momento de la esquila, de equipos autométicos para caracterizar la lana. Sin
embargo, cuando se opera con lanas procesadas (lavadas y peinadas), la diferencia entre
el beneficio (y la posibilidad de ofrecer estimulos) y el menoscabo (o la inclinacién a
persistir en el agravio), se encuentra en los rendimientos de transformacion.

Los rendimientos al lavado de la lana extremeifia se encuentran en valores cerca-
nos al 50%, muy por debajo de los estandares internacionales (en torno al 70%). Las

254



PRODUCCION Y COMERCIALIZACION DE LANAS

causas pueden explicarse por la orografia y las condiciones de aridez del terreno, pero
sobre todo deben buscarse en la tradicional desidia del ganadero y las practicas descui-
dadas de manejo.

En este rendimiento influye sobremanera la mayor o menor presencia en la lana
de tierras, restos vegetales, impurezas y materias extrafias en general (lo que se conoce
como “lanas cargadas”) y la suarda o sudor que la impregna, asi como su contenido en
grasa (lanolina), cuyo valor es mas elevado cuanto mayor sea la participacidn de lineas
merinas en la produccion. La presencia de ﬁbras de pohpropﬂeno sigue siendo un fac-
tor importante de depreciacién.

En cuanto al rendimiento de peinado, los valores alcanzados en 2003 por la lana
extremefia, se hallan de 5 a 6 puntos por debajo de los porcentajes estdndares (en torno
al 90%). Tras el proceso de transformacion a que es sometida la lana lavada se obtienen
peinados y punchas (fibras de' menos de 30 mm de longitud). El precio de venta de la
puncha es practicamente igual al coste de peinado (1,10 euros/kg en Espafia; 5 céntimos
menos en la industria portuguesa). Los costes de clasificacion, embalaje y transporte son
los mismos cualquiera que sea el rendimiento. En cambio, una diferencia de 4 puntos en
el rendimiento de transformacion, supone una diferencia de 0,12 euros por kg de lana
sucia, como consecuencia de la obtencién de un mayor porcentaje de fibra apta para el
peinado, cuyo precio en la campafia 2003 estuvo en torno a 4,25 euros/kg.

Contrariamente a lo que pudiera pensarse, segiin datos conocidos por el autor, la
lana extremefia de mayor rendimiento en 2003, no provino precisamente de las zonas de
produccion mas conocidas y valoradas.

Como se decia, el valor de la lana en el mercado depende fundamentalmente del
didmetro o finura y de la longitud o altura de la fibra. Sin embargo existen otros para-
metros bien conocidos por la industria del peinado, que, indefectiblemente, habran de
ser tenidos en cuenta en cualquier proceso de recuperacion del valor de este producto.
La resistencia a la rotura es uno de los factores que también influye en el precio. Esta
caracteristica se relaciona con la homogeneidad del peinado y se conoce a través del coe-
ficiente de variacion de la altura (CVH), que mide la dispersion sobre la longitud media.
Un valor superior al 50% revela la presencia de fibras de longitud muy distinta en una
mecha y es indicativo de un deficiente trabajo en las mesas de claseo, lo que originara
posteriormente problemas en la hilatura.

El coeficiente de variacién de la finura es un pardmetro de menor valoracién en
la caracterizacion industrial de los peinados; sin embargo esta relacionado estrechamen-
te con el confort o suavidad de la lana. El limite de confort o “punto de picor” para pren-
das en contacto directo con la piel estd en 28 micras. A modo de ejemplo, un peinado
con un didmetro medio de 24 micras, pero con un grado de dispersion elevado (con mis
de un 4% de fibras por encima del punto de picor) dejaria de ser confortable.

Al final del capitulo, se presenta un esquema de las d1sl:mtas fases del proceso de
transformacmn de la lana' - :

1

1. Tomade del mismo autor en “Comercializacion en el sector ovino™ (La Agricultura y la Ganaderia Extremefias
en 2002, Pg. 175)
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Operacion de claseo en DIGAISA Tren de prensado en Comercial Ovinos

Tren de prensado en Comercial Ovinos
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6. LOS MERCADOS INTERNACIONALES

La experiencia del sector lanero regional en los mercados internacionales es tan
escasa como reciente. En la primera campafia de comercializacion llevada a cabo por
Comercial Ovinos (esquila 2002), las exportaciones de 300 toneladas de lana peinada
fueron realizadas bajo la formula de venta en depdsito, es decir, en consigna en la plan-
ta de procesado donde se realizo la maquila, quien gestiono la venta a la aceptacion por
parte de la empresa extremeiia del precio ofertado. Esta modalidad de puesta en el mer-
cado, aparte de ser contabilizadas las exportaciones en otra region distinta de la de pro-
duccion, limita la capacidad de conocimiento del mercado y condiciona la gestion de
venta a un Unico oferente.

La lana es un producto agrotextil basicamente de exportacion. Aunque empiezan
a advertirse indicios de un resurgimiento del mercado en crudo, el trafico comercial
internacional se realiza principalmente con lanas peinadas.

En el contexto mundial, Australia es el principal pais productor y exportador de
lanas del mundo. Mas del 90% de su produccion de lana limpia es destinada a mercados
exteriores. Similares cifras de exportacion ofrece su vecina Nueva Zelanda.

GRAFICO 7: Principales paises productores (2003)
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Como primera potencia en el contexto mundial, el precio interior australiano es
determinante de las cotizaciones internacionales. Este precio, que registra oscilaciones
muy dindmicas, depende, en sintesis, del volumen de la lana que los productores loca-
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les estdn dispuestos realmente a ofertar en las subastas, del nivel de demanda de las
empresas de ultramar, fundamentalmente la fuerte industria textil china, y de las fluc-
tuaciones cambiarias.

-El precio internacional de la lana ha mostrado en el periodo 1999-2003 una ten-
dencia alcista. El comportamiento del principal indicador de mercado, el indice AWEX
Eastern o indice del mercado del este (IME) australiano, que compendia las cotizacio-
nes de diversos tipos de lanas, fundamentalmente merinas, se muestra en el grafico 8.
Con maximos a principios de 2003 (préximo a los 6,5 euros/kg base limpia), muestra a
partir de entonces un descenso, que se ha visto suavizado a finales de afio, de manera
coyuntural, a causa del debilitamiento del délar australiano con respecto a las prmmpa- .
les monedas. : : :

- Los principales importadores de lanas reallzan sus compras en dolares america-
nos. La fortaleza del délar australiano frente a la moneda de referencia, resta competiti-
vidad a sus exportaciones de lana. Asi, un descenso del precio interior en moneda local
puede ser compensado con la apreciacién del aqussie frente al dolar americano. Si se des-
valoriza, los precios interiores expresados en US$ descienden.

GRAFICO 8: Indice AWEX. Precio internacional de la lana (base limpia)
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Fuente: Australian Wool Exchange
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Si Australia y, en menor medida, Nueva Zelanda son decisivos en la produccion
de lana, China, con una participacion de mas del 20% del consumo mundial, se revela
como el pais mas influyente en los intercambios comerciales de este producto.
Convertido ya en el mayor procesador, gracias, en parte, al establecimiento de empre-
sas de otros paises, principalmente japonesas, siguiendo el global proceso de deslocali-
zacidn de la industria textil, el mercado interior minorista es esencialmente importante
para el mercado internacional ya que, aproximadamente, el 70% de la lana procesada en
este pals se consume internamente, mientras que el 30% restante se exporta como texti-
les y vestimentas de lana.

En el segundo trimestre de 2003, el pardn de la economia china y la disminucion
de las ventas minoristas por la aparicién de casos de neumonia atipica, se tradujo en una
débil demanda de lanas cardadas y peinadas en los mercados internacionales. Ayudadas
también por la fortaleza de las monedas australianas y neocelandesas y los precios inte-
riores elevados, las exportaciones de lanas lavadas y peinados desde estos dos paises
hacia la industria textil china se paralizaron. El indice AWEX anotd un descenso pro-
gresivo hasta minimos en diciembre de 2003, Sélo las lanas mds finas, con Italia como
principal compradora, ofrecieron mayor resistencia a esta caida. El precio ofrecido para
los peinados en el mercado europeo siguid también una tendencia bajista hasta situarse
en 4,15 euros/kg a finales de 2003, desde los 5 euros/kg, aproximadamente, con los que
inicié el aflo.

La entrada de China en la Organizacidn Mundial del Comercio en enero de 2002,
ha resultado en una reduccion de las barreras comerciales a las importaciones desde
otros paises. El incremento paulatino de los contingentes de importacion a tarifas redu-
cidas, tanto de lanas sin procesar como de peinados, ha facilitado la entrada a este mer-
cado. Sin embargo, los primeros contactos entre empresas extremefias y chinas han
puesto de relieve las dificultades de acceso. ,

El anclaje del yuan al délar americano y la fortaleza del euro son variables que,
hoy por hoy, restan ventajas a las ofertas realizadas por las empresas extremefias. Los
costes de expedicién (por encima de 1,30 euros’kg) son también desalentadores.
Aproximadamente, el precio medio obtenido por el ganadero extremefio esta contenido
unas 5 veces en el precio en origen de la lana sucia australiana, pero esta ventaja com-
parativa se ve reducida también por causa de los inferiores rendimientos de procesado.

Los requerimientos de longitud a los que esta preparada la industria de procesado
china son superiores en varios milimetros a la media obtenida por la lana extremefia,
que, como se recordard, para un tipo T-II, se sitlia en torno a 54 mm, cuando, por ejem-
plo, el rango normal de trabajo de las lanas australes se encuentran entre 58 y 74 mm.
Sin embargo, esta aparente falta de aptitud puede ser salvada si se trabajan conveniente-
mente determinados aspectos de la produccidn, tanto en el esquileo, reduciendo los
recortes, como en ¢l claseo, seleccionando partidas y vellones que ofrezcan una mayor
resistencia a la rotura. Es decir, nuevos métodos de trabajo para acceder a nuevos mer-
cados. ,.

La demanda de lanas finas (inferiores a 19,5 micras) sigue en aumento, siendo
[talia uno de los principales destinos. Esta es una opcidn de calidad que no debe des-
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cartarse, pero que exige una mayor seleccion de los nicleos merinos que ain se mantie-
nen en determinadas ganaderias de Serena-Siberia.

Existen también otras oportunidades interesantes para la lana extremefia, miran-
do hacia los paises de la Europa Central y del Este, cuyas industrias de procesado, ampa-
radas en sus bajos costes laborales, ofrecen precios de maquila extraordinariamente
competitivos (inferiores en 30 a 40 céntimos de euros al de la industria espafiola o por-
tuguesa) y notables calidades de peinados. Opciones que son mds atrayentes cuanto per-
mite situar peinados a buenos precios a las puertas de mercados de un gran potencial
como Turquia, India y otros paises mas orientales.

7. UNA MIRADA A MEDIO PLAZO

La industria textil occidental, tanto de procesado como de confeccidn, participa
en el fenémeno de deslocalizacién, buscando la economia de costes. Como paradigmas
de estos movimientos se encuentran tanto los paises centroeuropeos en nuestra area mas
cercana, como China en la del Pacifico; en ambas regiones del mundo se estan impul-
sando actualmente elevadas inversiones en grandes plantas de transformacion de lanas.

Esto puede inducir a pensar en un cambio del devenir del mercado internacional,
que verfa incrementada la importancia del comercio de lana sucia. El mercado en crudo
oftece la ventaja de la evidencia de los costes, porque no dependen de los rendimientos
de la maquila. En funcién de costes conocidos puede pagarse en origen un precio pro-
porcionado. En cambio, el mercado internacional de peinados exige la certeza de los
rendimientos de transformacién. El control de éstos es impreciso cuando se trabaja a for-

Jait.

La industria de procesado de lanas e¢s costosa y requiere un personal muy espe-
cializado. Las actividades de lavado, cardado y de peinado no deben realizarse en insta-
laciones distintas, pues de lo contrario los rendimientos se verian significativamente
afectados. El umbral minimo de produccion para viabilizar una industria de lavado se
encuentra, estimativamente, en las 3.000 toneladas de lana sucia, casi el 50% de la pro-
duccién regional.

Las industrias de peinaje de Espafia y Portugal han estado trabajando, tiempo
atrs, a plena actividad; actualmente el mercado estd débil y la capacidad ociosa. La lana
extremefia en general y Comercial Ovinos con sus 1.500 toneladas en particular, son
atractivos para cualquiera de cllas.

El sector extremefio se enfrenta ademas a la incertidumbre de la reforma de la
Organizacion Comin del Mercado de ovino y caprino y los efectos de un nuevo marco
de ayudas desligadas de la produccién. El desacoplamiento total de las prima provocara
seguramente una reestructuracion de las explotaciones. Una ayuda 100% desacoplada
puede ser una solucidn para el corto horizonte de muchos veteranos ganaderos acucia-
dos por crecientes problemas de manejo de las explotaciones. Pero, también, los que per-
manezcan incrementardn su dimension, pudiendo elevar la contribucion del valor de la
lana al resultado econémico de la explotacion y propiciar un mejor tratamiento del pro-
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ducto. En cualquier caso no es éste el escenario mas apropiado para una toma de deci-
siones relacionadas con nuevas inversiones tendentes a incrementar el valor de la lana
extremefia.

También hay signos positivos. En diciembre de 2004 vence el Acuerdo de la
Organizacién Mundial del Comercio sobre Textiles y Vestidos, fras lo cual se dejard atras
el sistema de contingentes bilaterales negociados en el marco del Acuerdo Multifibras
de 1974, integrandose el comercio de estos productos bajo las normas y disciplinas del
GATT. La reduccién de barreras arancelarias resultara en una notoria apertura de todos
los mercados. La poderosa industria maquilera china requerird mayores volimenes de
materias primas para abastecer a la industria de confeccion.

Las fibras textiles, como tantos ofros productos, tienen comportamientos ciclicos.
En 2003, las fibras sintéticas (nylon, poliéster, etc.), tuvieron una importante alza de los
precios, como consecuencia del aumento del coste de las materias primas para su fabri-
cacién. Como productos sustitutivos de la lana, cuanto mayor son sus precios, menor es
la proporcion utilizada en los tejidos e hilados hechos de mezclas con lanas. En caso
contrario, aumenta la demanda de fibras sintéticas por la industria textil. El alto precio
del petrdleo puede elevar atin mas el coste de este tipo de fibras.
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